Gesamtansicht des Auto-
hauses Moorstralle von
der Verkaufsseite her:
Auf 10 000 m® wurden
hier 4000 m* bebaut,
GescholBfliiche 5500 m?,
Hierzu gehoren auch vier
Wohnungen. Das Teilela-
ger ist viergeschossi

{270 m?), in der Werk-
statt gibt es 14 Arbeits-
plétze, ebenso sind
Karesserie- und Lackier-
werkstatt integriert. Der
Waschhallentrakt (150
m?) dient zur Kundenfahr-
zeugwiische und zur
GW-Aufbereitung.

M Autohaus
Moorstrafle

elche Belastungen Bauherren
Wund Mitarbeiter auf sich neh-

men miissen, wenn alte Be-
triebsteile abgerissen werden, der
Betrieb aber parallel weiterlaufen
mufl, davon koénnen die 65 Mitar-
beiter im VW-Autohaus an der Moor-
strale ein Lied singen. Ein unge-
wohnlicher Betrieb!

Auf 10 000 m* Grundstiick wur-
den hier 10 Mio. Mark investiert.
1500 Neu- und Gebrauchtwagen will
man von hier aus jihrlich vermark-
ten. Geschiftsfithrer Markus Wieser
freute sich anliBlich der Einwei-
hung, die Schliisselgewalt von Ar-
chitekt Klaus Dienberg zu erhalten,
Das architektonische Gemein-
schaftswerk mit der Firma Sigma
Plan aus Plauen kann sich sehen las-
sen. In ein-, zwei-, drei- und vierge-
schossiger Bauweise wurde mit ei-
ner stark gegliederten Grundrif3l-
sung auf einem spitzwinkeligen
Grundstiick ein stidtebaulich inter-
essantes Bauwerk erstellt. Da istdie
minzgriine Dachlandschaft, die ab-
wechslungsreiche Héhengliederung,
grofiziigige Glasflichen (2000 m?)
in Verbindung mit der silbergrauen
Metallverkleidung. Lassen wir Bil-
der sprechen!

Hannes Brachat
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BAUEN + EINRICHTEN

Die Erdffnungsfeier im
Autohaus Moarstralie
zelebrierte Geschéifts-
fiihrer Markus Wieser .
Im Bild nimmt er die
Gliickwiinsche von Ar-
chitekt Klaus Dienberg
(L.} entgegen. Fir die
Familie Spanner, die

in Dingolting mehrere
Autohduser betreibt,
hier im Mai 1991 den
Betrieb Gbernommen
hatte und jetzt dieses
hohe Investment ein-
ging, war dieser Tag
eine gewichtige Zésur
in der Firmengeschichte.

VERKAUFSBERATER

HARALD KRABEES




In dem
offenen und
hellen Ver-
kaufsraum
ist derzeit
eine Kunst-
. ausstellung
integriert

M Autopark Plaven

othar Herrmann leitet die Ge-
lschh’fﬁ:im BMW Autopark Plau-

en. Er erliuterte uns sein BMW
Konzept. Das passierte unmittelbar
vor Einfiihrung der neuen 7er Klas-
se. Auf 6000 m? entstand hier ein
4-Mio.-DM-Investment, das 27 Ar-
beitsplitze schafft. 120 Neuwagen
und 250 Gebrauchtwagen sind das
Absatzziel. 5500 Teilepositionen und
15 Werkstattdurchgiinge sind heute
schon Realitét.

Lothar Herrmann, Geschéiftsleiter des Autoparks Plauen,
erlduterte uns die BMW Baukonzeption. Hier ein Blick in
den klar gegliederten Verkaufsraum. Der Boden ist bis
auf die Kunden-Lauffliche mit weiBen Fliesen gedeckt.
BMW bevorzugt gerade Linienfihrung bei der Fahr-
zeugprdsentation,
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